
販売戦随通醤ーていますか引
きちんと~~

お客様の心理を摘な
販売戦略の基本

~ 〆，.，.. 4 立て方・実践~

講師中村 ~iEþ-.一
司、

松下電器産業(株)にて8年間、リテールサポート(小売支援)に

携わり、販促手法を学び実践。販売コンテストで全国1位に

なった経験を持つ。ITベンチャー企業の経営を経て、平成17年に

やまぐち総合研究所有限会社を設立。マーケテイング分野の

コンサルテイングをスター卜させ、起業、小売屈の販売指導、

6次産業化への指導を行う。

欠です。

晶サ;Ø'~宅、
どのような方法で売ヲ百 ぽ 抵審決めることです。 、 ~ 

この計画がないと、何を目的に行動しているのかがわか5なくなります。 、、{r_
本セミナーは、営業に欠かせない販売計画の立て方の実践をとおして 、、 三

販売戦略の基本について学びます。消費税増税に負けない営業力を身につけましょう!‘一〆

※繰り返す

販売計画のための| 販売計画的 11販売方針の |販売予算0>11販売施策を作成・実践
情報収集 時 立て方 t::;~ 作成 吟 立て方 時 分析・見直し・再度実践

[ 下開会場 l 

平成27年2/4(水)

13:30'" 16:00 

下関グランドホテル

下関市南部町31・2 (083)231・5000

平成27年2/18(水)
13:30'" 16:00 

アニバーサリーステージホテルベルゼ

柳井市伊保庄園布路木 (0820)23・7777

巳ごうな方におすす.
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• • 
E彊D墨MI歪璽・.各30名

(定員になり次第、締め切ります。)
.蓮翠E・無料

l 山ロ県山業団体申央会(一
山口黒山ロ市申央 4丁目 5-斗iG 商工会館 6階 URL htt :ゴ/υ/八MlfJ.'IMJF-~t!t 1泊s.or.. E 

TEL 083-922・2606 FAX 083・~・|目



間関24企き庶民会 問限 1月28日図
FAX 083-925・1860(TEL 083・922・2606)

圃圃圃圃園圃圃圃圃圃・ h切り取らずにそのまま FAXしてください・

受講申込書 申込日平成27年 月 日

組合名 企業名

TEL FAX 

希望する
下関 柳井 E-mail 会場名 • 

(0で図ってください)

役職・氏名

役職・氏名

※お申し込みいただいた個人情報に関しては、本講集会開催以外の目的での使用は致しません。

( 山口県中小企業団体中央会とは.

• 

---. 

中小企業の連携・組織化や個人の創業を支援する経済団体です。

事業協同組合や企業組合の設立や運営の支援

任意グループなどの緩やかな連携組織の形成吏援

企業間連携(マッチング)の促進

これらを通じて、がんばる中小企業の振興発展を応援しています!

メールマガジン配信登録しませんか?

会員サービスの一環として、会員の皆篠ヘホット

なお役立ち情報をいち早くお届けするメールマガ EØM~ 
ジンを配信しています。また、組合員企業への直接 l

|山口県申央会メルマガ
配信も行います。配信をご希望の方は、中央会HP I 

回;時芯司回
ー・::':."')唱県以

蹴由
回tA活苦

のメルマガ配信フォームに必要事頂を入力頂き、 hIIP:llaxis.or.jp/mail圃deliverv
ご登録ください。登録は無料です。

• 


